Utveckla ditt foretag
eller din idé

Stort kurspaket
nastan utan kostnad

Har kan du lasa om utbildningen som ska
hjalpa landsbygdsforetag att salja mer
av sina tjanster och produkter.

En kompetensutveckling finasierad av
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Europeiska jordbruksfonden for
landsbygdsutveckling: Europa
investerar i landsbygdsomréden

Utveckla ditt foretag eller din idé for att starka besoks-
naringen pa landsbygden!

Anmal ditt intresse snarast eller senast den 30/9 2010

| oktober kor vi igang utbildningen som ska hjalpa landsbygdsforetag att
salja mer av sina tjanster och produkter.

Kostnad: 500:-

Vilka kan deltaga: | forsta hand landsbygdsforetag och enskilda inom
malomradet (S6dermanlands I&n samt delar av Oster-
gotlands och Stockholms lan).

Kursens langd:  Pagar mellan oktober 2010 och februari 2011
Du behover inte delta i alla avsnitt om du anser att
dina kunskaper ar tillrackliga.

Kurstillfallen: Vi raknar med att traffas 7-10 ganger under den har
perioden. Veckodag bestammer vi nar fatt in alla
deltagares 6nskemal

Innehall: Se kursplan pa sid 3

Malsattning: Sélja mer, tjana mer och kdnna er mer trygga i det ni
arbetar med.

Kursledning: Thomas Hjelm, Hans von Essen, Lars-Gunnar Thor

Fér delar av kursen kommer experter att medverka
t.ex. journalist och fotograf

Kurslokal: | Nyképing och Jarna



Utbildningens innehall
Vi tar fasta pa vad du har idag och bygger vidare

Ditt varumaérke

Identitet/profil Upplevelser Scenerier
Kultur Traditioner Historia
Aktiviteter Arkitektur Manniskor
Logotyp Grafisk profil Image

Dina produkter

Vad tjanar du pengar pa idag?

Vilka produkter kan du tjana pengar pa i framtiden?

Vilka ar dina kunder?

Att anvanda produktbeskrivnings-mall

Text och bild Kvalitetsbegreppet Tillganglighet
Samarbeten Behoven som dina produkter tillfredsstaller

Din marknadsforing

Konkurrenter Image Konceptet
Relationsmarknadsforing

Digital marknadsféring

Analog marknadsforing

PR/Media

Samverkan under gemensamma varumarken

Din férsaljning

Hur séljer du idag?

Vad skiljer marknadsforing och forsaljning
Marknadsplatser pa Internet
Distributionskanaler

Aterforsaljare/Egen siljare

Din webbplats
Vad ar ditt budskap
Vad anvander du din webbplats till

Vi arbetar i tva grupper med maximalt 30 féretag i varje grupp dar
utbildningen tar avstamp i verkligheten genom att vi jobbar med era
respektive verksamheter.

Vi borjar med era varumarken och hur omgivningen uppfattar er. Ge-
nom att studera de resurser ni anvander i era produkter och er mark-
nadsféring kan varumarket vassas ytterligare. Har du en nystartad
verksamhet eller kdnner att foretaget inte tar den vag som du tankt fran
borjan sa soker vi reda pa problemet och forsoker att atgarda detta.

Varumarkesarbetet ligger sedan till grund foér produktutvecklingen, for
marknadsforingen och forsaljningen och inte minst era webbplatser. Allt
detta gar vi igenom under utbildningen och syftet med arbetet ar att ni
ska sédlja mer, tjana mer och kdnna er mer trygga i det ni arbetar med.

Vanta inte om du har nagra fragor! Kontakta nagon av oss.
Thomas Hjelm, 070-873 65 30, eller Lars-Gunnar Thor, 070-444 10 52

Anmalan gor du till Lars-Gunnar Thor, 070-444 10 52
Lars-Gunnar@gronakusten.se

Turistkronan

Turism bestdr av mdnga pusselbitar som dr beroende av varandra och Turistkronan
visar foérdelningen av pengar som turisten spenderar vid sitt besék. Det handlar om
att man bokar en évernattning och da vill man fa en matupplevelse pa den lokala
restaurangen och kanske dgna en stund at en kulturell vandring med guide. Fér
att komma till vandringen hyr man ett transsportmedel som kan vara en cykel och
képer med lite frukt och dricka fran livsmedelsbutiken. Beséket avslutas med en
shoppingrunda dér besékaren képer ndgot med lokal anknytning.

Var och en av pusselbitarna har fatt ta del av besékarens pengar. Man kan kon-
statera att alla pusselbitar bér finnas for att platsen eller destinationen skall vara
komplett och vérd att rekommendera till sina vénner.

" r m Aktiviteter
m Logi

o Livsmedel

\. o Restaurang

m Shopping
m Transporter




